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Ingeniero Industrial, Licenciado en Ingeniería con un espíritu de liderazgo, capaz de planificar, dirigir y administrar procesos productivos, de prestación de servicios y comercialización.
Amplios conocimientos y experiencia en venta de productos para la industria y minería en piping e hidráulica, (Cañerías, Fitting, Válvulas, Bombas), Metalmecánica, Aceros carbono, Inoxidable y aleaciones especiales, Arriendo de equipos electrógenos, trasformadores, tableros de trasferencia, Plantas de Generación, Torres de enfriamiento, chiller, etc.
Capacitaciones de hidráulica y equipos en Israel, me permiten reforzar mis conocimientos técnicos y experticia en el área minería e industria.

Liderazgo puesta en marcha en líneas hidráulicas, redes de incendio, plantas generadoras de energía de grandes proyectos mineros, Minera los pelambres, Codelco Andina, Codelco Teniente me refuerzan los conocimientos y la empatía interpersonal para el manejo de personal a cargo. 
Además poseo una trayectoria laboral en importantes empresas del mercado que me han permitido alcanzar excelentes relaciones con clientes y proveedores. Orientado al cumplimiento de metas y objetivos, con gran motivación y una importante autoexigencia para cumplir exitosamente los objetivos propuestos tanto por la organización como los personales.

Aggreko Chile Ltda
Febrero 2013 a la Fecha 

Principales Funciones:
· Ingeniero en Ventas.

· Principal cartera de clientes minería zona centro e Hydroelectricas.
· Captar nuevos clientes y proyectos.
· Recuperación de clientes perdidos.

· Fidelización de cliente.
· Preparación de Proyectos y licitaciones.

Principales Logros:

-
Cursos de Capacitación Técnicas de ventas en “Argentina”

-
Cierre de Contrato  con 4 MW Codelco Teniente

-
Cierre de Contrato a largo plazo en varias mineras de la Zona Centro.
Bermad Andina S.A.

Junio 2009 a Diciembre 2012
Principales Funciones:
· Ingeniero de Ventas Minería Zona Centro.

· Edificios en Altura y Redes de Incendio.

· Válvulas de Control y Sistemas de Filtración.

· Preparación de Proyectos y licitaciones.

· Liderazgo de puesta en marcha en redes de incendio Minera Los Pelambres y Codelco Andina.
Principales Logros:
· Cursos de Capacitación Hidráulica en “Israel”.

· Capacitación en Válvulas de Control, Válvulas de Venteo 

y Sistemas de Filtración automático, Hidraulica,Transientes y Golpes de ariete “en Israel y Chile”
· Ampliar la cartera de clientes a nivel de minería, industria y empresas consultoras.

Inoxcentro Comercial S.A.

Agosto 2006 – Junio 2009

Grupo “Tersainox”

Principales Funciones:
· Product Manager (Flanges Acero Inoxidables)

· Cubicador y cotizador de propuestas y proyectos.

· Asesor de compras.

Principales Logros: 
· Conocimientos técnicos, en Aceros Inoxidables y sus aleaciones.

· Análisis y presentación de proyectos.

· Creación de la división “Flanges”

· Ampliar cartera de clientes.

Control System Ltda.

Enero 2003 - Agosto 2006

Principales Funciones:
· Jefe de Ventas

· Asesor de compras.

· Control de inventario e importaciones.
Principales Logros: 
· Estrategia con Proveedores a nivel de consignación

· Incrememento importante en el crecimiento de la empresa.

Ducasse Comercial S.A.


División Fluidos

1997 – 2003
Principales Funciones:
-
Cotizador técnico (Cañerías, Fitting, Válvulas)

-
Coordinar Despachos

-
Facturación 
Principales Logros: 
· Trabajo bajo presión. 

· Altos conocimientos técnicos 



· Cartera de clientes.

1993 – 1996


Enseñanza Media. 
Título: Técnico en Programación.

2001 – 2002


INACAP




Título: Técnico Metalmecánica.  

2009 – 2012


Universidad Andres Bello  
Título: Ingeniero Industrial, Licenciado en Ingeniería

· Microsoft office, nivel avanzado (Word, Excel, Power Point, etc.).
· Estrategia de ventas y administración.
· Aplicación piping en la industria.  (Tupy Brasil).
· Cañerías Acero Carbono, normas y aplicaciones. (Siat Siderca, Argentina).
· Seminario de Acero Inoxidable, usos y aplicaciones.  (Acerinox Chile)..
· Válvulas y actuadotes, y sus aplicaciones (SAMSON).
· Válvulas de Control y Válvulas de Venteo (Bermad y ARI) .
· Equipos de Filtración (Amiad) .
· Empaquetaduras (Klinger).
· Curso de ventas y negociación (Target).
· Viaje de Capacitación a Israel. (Bermad, ARI, AMIAD).
· Manejo defensivo el conductor seguro.

· Técnicas de venta U.S.A. (Argentina)

· Jaime Caris, “Gerente y Socio”  

Control Systems, Suc. Antofagasta.  

Fono:  55-551530

· Pedro Guerra “Gerente Comercial” 

Inoxcentro
Fono:  3941000

Rut



: 13.928.257-4

Fecha de Nacimiento

: 24 de Abril 1980

Nacionalidad


: Chilena

Estado Civil


: Casado, 2 Hijos.

Licencia de conducir

: Clase B  (Licencia Interna Los Pelambres y Codelco Teniente)   
Cristian Esteban Olave Medina


9 9986108 ,02-9050025 Calbucura #6866 Huechuraba


colave5@hotmail.com
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